CASHFLOW

KOMPASS

Hi, ich bin Kevin.

Fruher hab ich montagmorgens im Blro geweint ... ohne zu wissen, warum. Heute weiB ich: Mir
fehlte Freiheit. Mein Leben fuhlte sich nicht nach mir an. Dann habe ich mein erstes digitales
Produkt verkauft - und zum ersten Mal gespurt: Ich kann mit meinem Wissen Geld verdienen.
Und es darf sich leicht und sinnvoll anfihlen. Seitdem habe ich Uber 1.700 Produkte verkauft
und mir ein freies, selbstbestimmtes Leben aufgebaut. Wie ich das geschafft habe? Genau
dafur gibt's den Cashflow Kompass.
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Dein Wissen, deine Geschichte, deine Methode

... verpackt in ein simples Format, das sich schnell konsumieren lasst. Es muss kein riesiger
Online-Kurs sein. Das sollte es zum Anfang auch lieber nicht sein. Damit verzettelst du dich nur.

Ein 15-20 seitiges PDF mit echter Transformation reicht. Und es fihrt schneller zur Umsetzung
des Kunden, was dann schneller zu Ergebnissen flhrt ... was dann zu mehr Erfolgsstories fuhrt.
Am Ende haben deine Kunden bessere Ergebnisse, und du mehr Geld in der Tasche.
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. Eine klare Transformation
Klare Transformation : : ; - ] i
Menschen kaufen keine PDF-Dateien oder Videokurse ... sie kaufen Ergebnisse. Sie kaufen
/‘ o Abkurzungen. Sie kaufen sich Zeit.
| @ Statt »10 Tipps gegen Stress« lieber: »So schlafst du wieder durch - in nur 7 Tagen«
\— Statt »Wie du mit digitalen Produkten Geld verdienst« lieber: »Erstelle und verkaufe dein
digitales Produkt in 2 Tagen - ohne wochenlange Planung«
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Simple Verkaufsseite

Eine einfache Landingpage
Nur eine Seite, die erklart, welches Problem dein Produkt 16st, fir wen es ist, welches EINE
Ergebnis erwartet werden kann - und wie man es bekommt.

Keine riesige Verkaufsseite mit elendig langen Texten. Und vor allem keine komplette Website
mit zig Unterseiten und verschiedenen Angeboten. Nur ein Angebot: Dein digitales Produkt.
Mehr nicht.
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Reichweite

Analyse
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Ein Weg, Menschen auf die Verkaufsseite zu bringen

Ohne Reichweite und Menschen, die dein Produkt interessieren kénnte, keine Verkdufe. Du
brauchst einen oder mehrere Wege, wie Menschen dich regelméBig finden. Die schnellste
Méglichkeit ist, dir Reichweite zu kaufen ... mit bezahlter Werbung auf Facebook und Co.

Weitere Mdoglichkeiten sind Reels, Shorts, YouTube-Videos, Threads-Beitrdge oder LinkedIn.
Werbung und Reels/Shorts funktionieren am schnellsten.

/ Was funktioniert? Was nicht?

Gerade wenn du bezahlte Werbung schaltest, ist dieser Schritt Pflicht. Analysiere ganz genau,
welche deiner Werbeanzeigen funktionieren, und welche nicht. Schalte die schlechten
Anzeigen aus und erstelle mehr, wie die, die bereits funktionieren. Testen. Testen. Testen.
Unglaublich wichtig bei Werbung!

Das Gleiche gilt fir deine Verkaufsseite: Optimiere und teste andere Uberschriften, Texte, etc.
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Was du JETZT tun kannst:

e Schritt 1: Entscheide dich fir eine Idee, auf die du richtig Lust hast (du musst nichtmal Profi darin sein; ein paar Schritte

weiter sein als ein Anfanger reicht vollkommen aus!)
e Schritt 2: Erstelle ein PDF mit einer klaren Transformation
e Schritt 3: Nutze mein kostenloses Tool-Kit (siehe unten)
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Die besten Tools Die besten Tools fiir digitale Produkte (klick einfach drauf, um zum Tool zu gelangen)
Digitale Produkte verkaufen und Verkaufsseiten erstellen ohne Verkaufsgebiihren
Das beste E-Mail-Marketing-Tool auf dem Markt

Das beste Design-Tool zum Erstellen digitaler Produkte und Grafiken

Das beste Schreibtool

Weitere geniale Tools fiir dein Online-Business

Du bist ndher dran, als du jetzt glaubst!

Wenn du dem Kevin von 2010 erzahlt hattest, dass er mal so frei und gliicklich leben wiirde ... er hatte dir nicht geglaubt. Aber
auch er war naher dran, als er es glaubte. Heutzutage ist es einfacher denn je online Geld zu verdienen ... und zwar mit deiner
absoluten Leidenschaft.

Viele glauben aber, dass sie es nicht kdnnen. Genau deshalb ist Momentum so wichtig - deshalb ist der erste Verkauf so
wichtig. Und deshalb macht es keinen Sinn erst einen riesigen Online-Kurs zu versuchen. Das dauert zu lang ... und die
meisten bekommen den niemals fertig. Starte mit einem simplen PDF. Erziel damit deinen ersten Verkauf und deine Welt wird
sich komplett verédndern - so wie bei mir damals beim Verkauf meines ersten Mini-eBooks »Homerecording fir Einsteiger«.
Da wusste ich, dass ich ALLES schaffen kann ... dass ich aus meinem depressiven Leben rauskommen werde ... dass ich
jeden Tag frei, authentisch und gliicklich sein kann! Und das ist unbezahlbar. Fiir alles andere ist das Leben einfach zu kurz!

Bitte tu mir und vor allem dir selbst einen Gefallen. Mach es. Du schaffst es. Du bist viel ndher dran, als du glaubst.

Wenn du mochtest, dass ich dich Schritt fiir Schritt begleite ...

Dann ist »Digital Cashflow Kickstart: Dein erstes digitales Produkt in 48 Std.« das Richtige fir dich.
In diesem Workbook mit den dazugehdérigen kleinen Videoschulungen lernst du Schritt fiir Schritt,
wie du in nur zwei Tagen dein erstes digitales Produkt erstellst, welches du dann ab Tag 3 verkaufen

kannst.

Dein neues Leben startet jetzt:




